
Revenue Share в дейтинге: как работать вдолгую 
и получать выплаты даже без трафика 

Revenue Share — это модель, при которой вебмастер получает процент от дохода,
который приносит привлечённый пользователь на протяжении всего его жизненного
цикла на продукте.

На базовом уровне это звучит просто: вы привели пользователя → он платит → вы
получаете % от потраченных им средств.
В дейтинге доход формируется не из одного платежа, а из: подписок, апсейлов,
внутренних покупок и повторных оплат.

 👉 Один пользователь может приносить доход месяцами или даже годами.
Именно поэтому Rev.Share — это модель, в которой важны качество трафика,
соответствие аудитории продукту и долгосрочная монетизация.

🎥 Если хотите по-настоящему погрузиться в тему и глубже разобраться, как
работает Rev.Share и как формируются рейты на офферах — рекомендуем
посмотреть выступление co-овнера TRAFORCE Олега Шапоренко “Что в
арбитраже трафика на дейтинг страшнее — KPI или RevShare?” (доклад
доступен на русском языке). 
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Что такое Revenue Share модель и как она работает на самом деле
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PPL Revenue Share

Быстрые выплаты Отложенный доход

Понятная модель выплат 
для вебмастеров

Зависимость от качества продукта

Минимальный риск для вебмастеров Выше потенциал прибыли на долгострок

Одна из главных ошибок — ожидать от Rev.Share быстрого результата. В первый месяц
пользователи регистрируются, а часть из них делает первые платежи. База активных
пользователей и повторные оплаты могут начать формироваться в течение 3 месяцев, а
уже после 90+ дней доход становится более прогнозируемым и формируется
стабильный кэшфлоу.

Ключевое отличие — в горизонте планирования, ведь PPL — это:
 → “сколько я заработаю сегодня/на этой неделе”,а Rev.Share — это:
 → “сколько этот трафик принесёт за 3–6 месяцев, а возможно и в следующие годы”.

👉 Чем дольше живёт пользователь — тем больше вы можете заработать на ревшаре.

Как формируется доход
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Rev.Share работает лучше всего, если:
у вас уже есть опыт работы с офыером
вы хорошо знаете свой трафик, ЦА и видите качество
есть понимание ретеншна
есть финансовая подушка и оборотные средства  для закупки трафика в моменте

Идеальный сценарий: начать тест с PPL, проанализировать вместе с рекламодателем/
партнеркой качество вашего трафика и перейти на RevShare или Hybrid.

Не стоит выбирать Rev.Share, если:
это новый или непроверенный оффер
 вы хотите протестировать новый источник и ещё плохо понимаете качество трафика
 у продукта слабая монетизация или сам продукт слабый
есть технические нюансы или проблемы с оплатами на продукте
у вас короткий кэшфлоу и нет возможности ждать долгую окупаемость

На первый взгляд может показаться, что EPC (earnings per click) — это универсальный
показатель для оценки эффективности. Но при работе с Rev.Share и PPL он ведёт себя 
по-разному, поскольку доход формируется по разной логике.

Как понять, стоит ли работать с ревшарой?

Как оценить доходность?

🎥 Подробнее о том, как выбирать офферы для работы по Revenue Share и как
правильно считать EPC, мы разбирали на YouTube в выступлении Олега
Шапоренко, co-owner TRAFORCE — “Як вполювати ‘китів’ в дейтингу з ROI
понад 500%” (доклад доступен на украинском языке).
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В PPL выплата за действие (например, регистрацию) фиксированная, поэтому EPC видно
почти сразу — достаточно 2–7 дней статистики.

В Rev.Share доход накапливается со временем, так как пользователи платят не сразу и
могут делать это неоднократно. На старте EPC выглядит низким, но растёт по мере того,
как пользователи продолжают платить. Чем длиннее период, тем точнее расчёт EPC.

Преимущество Rev.Share в том, что один пользователь может приносить доход долго —
месяцами или иногда даже годами. Из-за этого на дистанции Rev.Share часто обгоняет
PPL в разы, а иногда и в десятки раз.

Поэтому для корректного сравнения Rev.Share нужно оценивать на более длинном
периоде (минимум 4 недели, лучше — несколько месяцев), а не на “свежем” трафике.
Период оценки также может зависеть от ниши оффера и среднего жизненного цикла
клиента на продукте (средней продолжительности использования).

(по его согласию)

Рассмотрим на примере статистики одного из партнёров (с его согласия).
Трафик шёл на смартлинк в ноябре 2025 года. Всего было 6757 кликов, которые принесли
79 конверсий. В смартлинке трафик распределялся следующим образом:

 55% на офферы по модели PPL — 3717 кликов
45% на Rev.Share — 3040 кликов

Рассмотрим на примере статистики одного из партнеров 

Главное правило: 
PPL — быстрая отдача 
Rev.Share — долгая игра с потенциально выше профитом

Revenue Share в дейтинге: как работать вдолгую
и получать выплаты даже без трафика

Telegram-канал Instagram Youtube-канал

https://t.me/traforce
https://www.youtube.com/@TRAFORCE
https://t.me/traforce
https://www.instagram.com/traforce.network/
https://www.youtube.com/@TRAFORCE


Уже на второй день пролива у партнёра появился платящий клиент, поэтому результат по
Rev.Share проявился практически сразу. В итоге: 70 конверсий пришло по PPL на сумму
$290,95 и 9 сейлов по Rev.Share на сумму $236,25.
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В конце месяца EPC по моделям оплаты составил:
PPL — 0.0782
Rev.Share — 0.0777
В декабре 2025 партнёр уже не лил трафик, но по Rev.Share продолжили приходить
конверсии.

Теперь EPC по моделям оплаты выглядел так:
PPL - 0.0782 
Rev.Share - 0.1497

Теперь результат выглядит совсем иначе.
Пролив трафик всего один месяц, вебмастер продолжает уже более 6 месяцев получать
конверсии по Rev.Share, что на данный момент принесло партнёру $1063 (по состоянию
на конец апреля 2026). И самое интересное — клиенты до сих пор продолжают совершать
покупки на продукте.
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Конечно, есть наиболее популярные источники трафика, которые хорошо работают с
Rev.Share (SEO, review-сайты, email, PPC).

Почему именно эти источники? На самом деле важно не только само источник, но и
подход: “тёплый” трафик с продуманной воронкой всегда будет работать лучше.
Заинтересованные пользователи, которые уже ищут продукт в Google, с большей
вероятностью будут регистрироваться и тратить деньги на продукте быстрее и дольше.
Такой же результат может дать и правильно выстроенная воронка даже с УБТ-трафика.

Соответственно, хуже себя показывают агрессивные подходы, короткие связки, которые
не дают пользователю понимания, чего ожидать, использование креативов, не
соответствующих конечному продукту, а также ложные обещания.

Стоит ли лить на офферы Revenue Share УБТ-трафик? Если аудитория активная и
достаточно прогретая, у вас уже есть позитивные фидбеки от рекламодателей и вы
уверены в платёжеспособности трафика — можно смело тестировать.

Rev.Share — модель, в которой вы должны доверять рекламодателю и партнерской сети, 
с которыми сотрудничаете. И тут есть свои риски со стороны рекламодателя: 

1. Ретеншн: если пользователь не платит долго — вы не зарабатываете. Важно понимать,
как устроен продукт, на который вы льёте. Есть ли email-рассылки, как часто и с каким
контентом они отправляются, пишут ли девушки на сайте первыми и с какой скоростью,
насколько полно заполнены карточки профилей, какого качества фото и т.д.

2. Процесинг: если платежи не проходят — дохода нет. Важно учитывать соответствие и
удобство платёжных систем, а также наличие альтернативных методов оплаты.

Типы трафика и их эффективность

Ризики: де ви можете втрачати кошти
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3. Продукт: слабый продукт = короткий LTV. Спрашивайте, какая общая база женщин на
продукте, как давно продукт на рынке, какой средний LTV —  по времени, так и по
расходам пользователей, какой % активных пользователей, какой функционал доступен
на сайте.

4. Модель монетизации на продукте

И со стороны партнерки:

1. Условия: изменение % или правил. Уточняйте, какой холд по выплатам, в течение
какого периода выплачивается комиссия, аннулируется ли она из-за чарджбеков.
Иногда даже заявленный lifetime payout может иметь ограничения со стороны
партнёрской сети, а иногда это зона для шейва.

👉 В TRAFORCE холд длится от 3 до 14 дней, а выплаты проводятся lifetime (без
ограничений), если именно это предусмотрено оффером. 

2. Ограниченность информации: максимум данных о трафике помогает работать с
оптимизациями со стороны traffic source.

Идеально — получать дополнительные неоплачиваемые события через postback, такие
как регистрации, отправка сообщений, использование бесплатных кредитов, попытки
оплаты, первый sale и т.д. Это помогает понять, на каком этапе “отваливается”
большинство пользователей.

Подытоживая, важно: проверять продукт перед запуском трафика, регулярно вести
коммуникацию с представителем рекламодателя/партнёрской сети и детально понимать
специфику продукта, с которым вы работаете.
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👉 Мы в TRAFORCE отображаем максимально детальную информацию уже в
карточке оффера,  вам не нужно исследовать продукт самостоятельно и
тратить время на уточнение многих деталей через менеджера. 

За период работы мы видели сотни случаев, когда качественный подход и продуманные
воронки годами работали на вебмастеров и приносили им пассивный доход, даже когда
новый трафик уже не поступал. Разберём на примерах.

Кейс 1. Оффер: VictoriyaClub.com
3911 конверсий с одного Click ID:
 • GEO: USA
 • дата первого клика: 13.09.2019
 • дата последней конверсии: 26.03.2026

За всё время один пользователь принёс $7822 афилиату.

Разбор кейсов наших партнеров

Интересное наблюдение:
 при широком выборе пакетов на продукте (от $1,95 до $149), больше всего
покупок пользователь совершил на пакете с невысокой стоимостью — $13,
3876 покупок.
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Детальнее про оффер и сам продукт

Оффер VictoriyaClub —  продукт партнёрской сети TRAFORCE. Продукт присутствует на
рынке более 10 лет и содержит более 2000 женских анкет. Модель монетизации —
кредиты. Именно такая модель позволяет апсейлить пользователя на протяжении
длительного времени и вовлекать его во взаимодействие с функционалом платформы.

Оффер доступен по нескольким моделям выплат, включая гибридную модель, что
позволяет начать работу с меньшими рисками. Важно учитывать, что ЦА оффера —
мужчины 40+, заинтересованные в серьёзных знакомствах, в том числе с девушками и
женщинами из стран пост-СНГ.

Отдельное преимущество работы с продуктом — быстрый фидбек, так как TRAFORCE
имеет доступ к аналитике продукта и может прогнозировать поведение аудитории в real
time вместе с вами.
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Кейс 2. Офер: id 25 Smartlink Adult Dating 
(да, смартлинк тоже может приносить доход в долгосрочной перспективе!)

190 конверсий из одного click id 
• GEO: UA
• дата первого клика: 25.04.2024
• дата последней конверсии:
24.03.2026

За все время один пользователь принес 599,2$ аффилиату. 

Детальнее про оффер

С помощью смартлинк вы можете монетизировать трафик со всего мира и из любых
источников (за исключением мотивированного трафика). Система подбирает наиболее
эффективный оффер, а performance-отдел TRAFORCE регулярно отслеживает результаты
и проводит оптимизации, чтобы достигать максимальных показателей. Целевой
пользователь, который “зацепился” за оффер, действительно может приносить доход в
долгосрочной перспективе.

После первичных тестов, при наличии позитивного фидбека по вашему трафику, вы
можете обратиться к менеджеру с просьбой оптимизировать смартлинк под Revenue
Share-офферы.
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Кейс 3. Офер: id 646 Bez-Kompleksov 18+ 

За все время один пользователь принес 178,5$ аффилиату. 

93 конверсии из одного click id 
• GEO: UA
• дата первого клика: 16.05.2025
• дата последней конверсии:
27.03.2026

📘 В каких случаях выбирать смартлинк, мы рассматривали в первой части
мануала “Как зарабатывать на арбитраже трафика? Что такое партнёрка по
дейтингу? Какой оффер больше платит?”

📙 Вторая часть мануала также включает практический кейс по заливу УБТ
трафика из TikTok - “Как заработать 18 000$ на условно-бесплатном
трафике в дейтинге с помощью TikTok (даже новичку)”
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На платформе TRAFORCE оффер Bez-Kompleksov доступен по моделям PPL и Rev.Share.
Основное преимущество оффера — принимается трафик практически из всех источников.
Кроме того, возможны бампы за качественный трафик, а постбеки по Rev.Share стабильно
поступают уже более 5 лет. Внутри продукта пользователя ждёт покупка внутренней
валюты для общения. При построении сплит-теста также рекомендуем аналогичный
оффер Natalie Date от того же рекламодателя.

Rev.Share — это модель, которая сложнее на старте, но сильнее на дистанции.
 Она подходит тем, кто мыслит в долгую, работает с аналитикой, выстраивает системный
трафик — и такие кейсы действительно часто встречаются в нашей практике.

👉 Если всё сделать правильно — Rev.Share может давать существенно более высокий
доход, чем классические модели.

Но только в том случае, если вы понимаете: сколько, когда и за счёт чего вы
зарабатываете 🚀

Итог

@traforce_assist_bot

Пишите своему менеджеру
или в бот-ассистент TRAFORCE 

Остались вопросы 
или нужна консультация по подбору оффера?
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	Revenue Share — это модель, при которой вебмастер получает процент от дохода, который приносит привлечённый пользователь на протяжении всего его жизненного цикла на продукте.
	На базовом уровне это звучит просто: вы привели пользователя → он платит → вы получаете % от потраченных им средств. В дейтинге доход формируется не из одного платежа, а из: подписок, апсейлов, внутренних покупок и повторных оплат.
	👉 Один пользователь может приносить доход месяцами или даже годами. Именно поэтому Rev.Share — это модель, в которой важны качество трафика, соответствие аудитории продукту и долгосрочная монетизация.
	🎥 Если хотите по-настоящему погрузиться в тему и глубже разобраться, как работает Rev.Share и как формируются рейты на офферах — рекомендуем посмотреть выступление co-овнера TRAFORCE Олега Шапоренко “Что в арбитраже трафика на дейтинг страшнее — KPI или RevShare?” (доклад доступен на русском языке).
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	Одна из главных ошибок — ожидать от Rev.Share быстрого результата. В первый месяц пользователи регистрируются, а часть из них делает первые платежи. База активных пользователей и повторные оплаты могут начать формироваться в течение 3 месяцев, а уже после 90+ дней доход становится более прогнозируемым и формируется стабильный кэшфлоу.
	Ключевое отличие — в горизонте планирования, ведь PPL — это:  → “сколько я заработаю сегодня/на этой неделе”,а Rev.Share — это:  → “сколько этот трафик принесёт за 3–6 месяцев, а возможно и в следующие годы”.
	👉 Чем дольше живёт пользователь — тем больше вы можете заработать на ревшаре.
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	В PPL выплата за действие (например, регистрацию) фиксированная, поэтому EPC видно почти сразу — достаточно 2–7 дней статистики.
	В Rev.Share доход накапливается со временем, так как пользователи платят не сразу и могут делать это неоднократно. На старте EPC выглядит низким, но растёт по мере того, как пользователи продолжают платить. Чем длиннее период, тем точнее расчёт EPC.
	Преимущество Rev.Share в том, что один пользователь может приносить доход долго — месяцами или иногда даже годами. Из-за этого на дистанции Rev.Share часто обгоняет PPL в разы, а иногда и в десятки раз.
	Поэтому для корректного сравнения Rev.Share нужно оценивать на более длинном периоде (минимум 4 недели, лучше — несколько месяцев), а не на “свежем” трафике. Период оценки также может зависеть от ниши оффера и среднего жизненного цикла клиента на продукте (средней продолжительности использования).

	Главное правило:  PPL — быстрая отдача  Rev.Share — долгая игра с потенциально выше профитом
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	Уже на второй день пролива у партнёра появился платящий клиент, поэтому результат по Rev.Share проявился практически сразу. В итоге: 70 конверсий пришло по PPL на сумму $290,95 и 9 сейлов по Rev.Share на сумму $236,25.
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	В конце месяца EPC по моделям оплаты составил: PPL — 0.0782 Rev.Share — 0.0777 В декабре 2025 партнёр уже не лил трафик, но по Rev.Share продолжили приходить конверсии.
	Теперь EPC по моделям оплаты выглядел так:
	PPL - 0.0782
	Rev.Share - 0.1497
	Теперь результат выглядит совсем иначе. Пролив трафик всего один месяц, вебмастер продолжает уже более 6 месяцев получать конверсии по Rev.Share, что на данный момент принесло партнёру $1063 (по состоянию на конец апреля 2026). И самое интересное — клиенты до сих пор продолжают совершать покупки на продукте.
	Telegram-канал
	Instagram
	Youtube-канал
	1. Ретеншн: если пользователь не платит долго — вы не зарабатываете. Важно понимать, как устроен продукт, на который вы льёте. Есть ли email-рассылки, как часто и с каким контентом они отправляются, пишут ли девушки на сайте первыми и с какой скоростью, насколько полно заполнены карточки профилей, какого качества фото и т.д.
	2. Процесинг: если платежи не проходят — дохода нет. Важно учитывать соответствие и удобство платёжных систем, а также наличие альтернативных методов оплаты.
	👉 В TRAFORCE холд длится от 3 до 14 дней, а выплаты проводятся lifetime (без ограничений), если именно это предусмотрено оффером.
	👉 Мы в TRAFORCE отображаем максимально детальную информацию уже в карточке оффера,  вам не нужно исследовать продукт самостоятельно и тратить время на уточнение многих деталей через менеджера.
	при широком выборе пакетов на продукте (от $1,95 до $149), больше всего покупок пользователь совершил на пакете с невысокой стоимостью — $13, 3876 покупок.


	Детальнее про оффер и сам продукт
	Оффер VictoriyaClub —  продукт партнёрской сети TRAFORCE. Продукт присутствует на рынке более 10 лет и содержит более 2000 женских анкет. Модель монетизации — кредиты. Именно такая модель позволяет апсейлить пользователя на протяжении длительного времени и вовлекать его во взаимодействие с функционалом платформы.
	Оффер доступен по нескольким моделям выплат, включая гибридную модель, что позволяет начать работу с меньшими рисками. Важно учитывать, что ЦА оффера — мужчины 40+, заинтересованные в серьёзных знакомствах, в том числе с девушками и женщинами из стран пост-СНГ.
	Отдельное преимущество работы с продуктом — быстрый фидбек, так как TRAFORCE имеет доступ к аналитике продукта и может прогнозировать поведение аудитории в real time вместе с вами.
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	Кейс 2. Офер: id 25 Smartlink Adult Dating  (да, смартлинк тоже может приносить доход в долгосрочной перспективе!)
	190 конверсий из одного click id  • GEO: UA • дата первого клика: 25.04.2024 • дата последней конверсии: 24.03.2026

	За все время один пользователь принес 599,2$ аффилиату.
	Детальнее про оффер
	С помощью смартлинк вы можете монетизировать трафик со всего мира и из любых источников (за исключением мотивированного трафика). Система подбирает наиболее эффективный оффер, а performance-отдел TRAFORCE регулярно отслеживает результаты и проводит оптимизации, чтобы достигать максимальных показателей. Целевой пользователь, который “зацепился” за оффер, действительно может приносить доход в долгосрочной перспективе.
	После первичных тестов, при наличии позитивного фидбека по вашему трафику, вы можете обратиться к менеджеру с просьбой оптимизировать смартлинк под Revenue Share-офферы.
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	На платформе TRAFORCE оффер Bez-Kompleksov доступен по моделям PPL и Rev.Share. Основное преимущество оффера — принимается трафик практически из всех источников. Кроме того, возможны бампы за качественный трафик, а постбеки по Rev.Share стабильно поступают уже более 5 лет. Внутри продукта пользователя ждёт покупка внутренней валюты для общения. При построении сплит-теста также рекомендуем аналогичный оффер Natalie Date от того же рекламодателя.
	Rev.Share — это модель, которая сложнее на старте, но сильнее на дистанции.  Она подходит тем, кто мыслит в долгую, работает с аналитикой, выстраивает системный трафик — и такие кейсы действительно часто встречаются в нашей практике.
	👉 Если всё сделать правильно — Rev.Share может давать существенно более высокий доход, чем классические модели.
	Но только в том случае, если вы понимаете: сколько, когда и за счёт чего вы зарабатываете 🚀


	Остались вопросы  или нужна консультация по подбору оффера?
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